Gestao Forca de Vendas

GFV- Gestao Forgca de Vendas
Administrar a forca de vendas é se apoiar em oportunidades de
mercado agregando valor a percepgao de clientes ao produto ou

servico oferecidos.

Com o GFV vocé ira ter uma maior organizacao dos seus pedidos,
clientes e tabelas de precos de todos os seus representantes /
vendedores e com isso ganhar tempo para as questdes estratégicas
dasuaempresa.

Caracteristicas
v Informar sua equipe com todos os detalhes de informagdes dos
seus Clientes;

v Consultar histéricos de Pedidos e informacdes de Titulos a vencer e
vencidos;

v Ter um controle dos Limites de Créditos;

v Preparar sua venda, consultando dados de historico de vendas por
Cliente;

v Redugédo e até eliminagdo de erros entre o processo de venda em
campo até a entrega do Produto;

v Agilidade nos despachos de pedidos para os Clientes;

v Redugédo nos custos operacionais da empresa, ndo necessitando
mais de mao de obra para digitagdo de Pedidos na retaguarda;

Vv Conecta com qualquer software de Gestdo que a sua empresa
possui;

v Aumento significativo nas Visitas, automaticamente nas Vendas;

v Politicas comerciais parametrizadas por Cliente;

Funcionalidades: Conectividade:

vMédulo  completo  de
Assisténcias;

v Roteiro de Visitas;

Vv Historico financeiro dos Clientes;

v Historico das compras dos Clientes;

v Acompanhamento das Vendas e Metas;

Pedidos e

Atualizagao remota das bases
de dados entre a Central e o
Aplicativo Mével

Vv Clientes;

Vv Produtos;

Vv Pedidos de Vendas;

Vv Estoque;

Vv Etc.

Vv Permite atualizagdo de Cadastros, Estoques, Tabelas de
Precos, Catalogo de Produtos, Condi¢cdes de Pagamentos e
outros dados remotamente via Celular;

v Opera com altissima velocidade para transmissédo de dados,
com arquivos compactados e de tamanho pequeno;

v Na mesma transmissao, o Vendedor envia os dados e recebe as

atualizagbes de Cadastros;
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